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UNA REALIDAD
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EL MODELO CON EL QUE SE
PRODUZCA LA CONCENTRACION
SERA DETERMINANTE EN LA RED

DEL SECTOR FINANCIERO DE LOS
PROXIMOS ANOS.

Desarrollo de redes ante un escenario de concentracion bancaria
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Fusion entre

Fusién entre cajas Cfl.]’ds de
de una misma CCAA diferenbes CCAA

Compra de redeg de COMPRA DE REDES DE
cajag por P‘j"fe de un CAJAS POR PARTE DE UN
6anco egspanol BANCO EXTRANJERO
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INTEGRACIONES _SINIMPLANTAR EN LA BANCA
VIRTUALES SIP RETAIL

Desarrollo de redes ante un escenario de concentracion bancaria
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UN CONDICIONANTE

LAS INTEGRACIONES TENDRAN
DESARROLLOS DIFERENTES NO SOLO POR EL
MODELO SINO TAMBIEN POR LA *SITUACION"
DE LOS INTEGRANTES.

SANEADAS SANEADAS MENOS
CON CON SANEADAS
SANEADAS MENOS CON
SANEADAS MENOS
SANEADAS

Desarrollo de redes ante un escenario de concentracion bancaria
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RAZONABLEMENTE UN PROCESO DE INTECRACION:
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GENERA OPORTUNIDADES DE NEGOCIO

Produce eficiencidcion (Raciovalize)

FORTALECE EL SISTEMA

1i0JO CON ALCUNOS RIESCOS DE
CARACTER SOCIAL!!

Desarrollo de redes ante un escenario de concentracion bancaria
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{QUE SUCEDERA EN CUANTO A REDES?
) SE SUPRIMIRAN REDUNDANCIAS

] SE REVISARAN ALGUNOS PUNTOS DE VENTA NO
RENTABLES

) SE DESPLAZARAN UBICACIONES

1 SE MODIFICARAN MODELOS DE OFICINA

Desarrollo de redes ante un escenario de concentracion bancaria
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DEBERIA DE
O DERERIAN INCREMENTARSE LA
INTECRARSE LAS ” POTENCIA COMERCIAL
POLITICAS : ::3,‘,";:“ | DECADAOFICINA
COMERCIALES DE LOS ROLDE LA (EFICIENCIACION

DIFERENTES CANALES  orieINA COMERCIAL - REVISION

(POR SEGMENTOS) DE MODELOS)

O LA FUNCION DEL DIRECTOR NO DERERIA DESTRUIRSE LA
RECIONAL Y DE LAS FUNCION SOCIAL QUE
LG OGR4 ¢@UMPLEN ALGUNOS PUNTOS
LAS OFICINAS DE VENTA (DE DUDOSA

PRINCIPALMENTE EL RENTABRILIDAD ECONOMICA
DIRECTOR DE OFICINA TIENE DIRECTA)
QUE EVOLUCIONAR.

Desarrollo de redes ante un escenario de concentracion bancaria
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1 IMPORTANCIA DELOS MODELOS OUE SE ELIJAN

0 EL SISTEMA FINANCIERO MEIORARA
0 EL TAMANO DE LA RED DISMINUIRA

(1 EL PUNTO DE VENTA TIENE QUE CAMBIAR

0 LOS MODELOS DE DIRECCION Y LAS FUNCIONES
COMERCIALES NECESITAN EVOLUCIONAR

Desarrollo de redes ante un escenario de concentracion bancaria
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LOS PROCESOS DE INTECRACION
PRODUCEN DIFICULTADES EN EL CORTO
PLAZO Y OPORTUNIDADES EN EL MEDIO

PLAZO.

‘HAY QUE LUCHAR,
HAY QUE ESFORZARSE
NADA LES PUEDE DETENER"

Desarrollo de redes ante un escenario de concentracion bancaria
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Presidente de Tatum |

Desarrollo de redes ante un escenario de concentracion bancaria




